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Sales Advantage

	Name


	

	Funktion


	

	Firma


	

	Telefon


	

	Email


	

	Vorgesetzte(r)/Coach


	


Bitte füllen Sie dies mit Ihrem /-r Vorgesetzen vor Trainingsstart aus!
Sie finden untenstehend einige Bereiche, in denen Sie das Dale Carnegie® Verkaufstraining unterstützen kann. Bitte markieren Sie die Felder, wo Sie für sich Fortschritt erwarten.

	
	Verkaufsplanung

	 FORMCHECKBOX 

	Klare, erreichbare Ziele setzen, die mich noch erfolgreicher machen

	 FORMCHECKBOX 

	Mut zum kalkulierten Risiko entwickeln

	 FORMCHECKBOX 

	Meine Verkaufskennzahlen und Erfolgsquote richtig interpretieren und nutzen

	 FORMCHECKBOX 

	Individuelle, effektive Planung für jeden Kunden und jedes Gespräch

	 FORMCHECKBOX 

	Klare Aktionspläne für meine Zielerreichung definieren


	Welches veränderte Verhalten würde Ihre Firma (Kollegen, Vorgesetzte) an Ihnen feststellen, wenn Sie Fortschritte in diesem Bereich erzielt haben?

	


	
	Verkäuferische Fähigkeiten

	 FORMCHECKBOX 

	Wirkungsvolle Bedarfsanalyse beim Kunden (Fragetechnik, Motive erkennen)

	 FORMCHECKBOX 

	Meine Lösung so präsentieren, dass der Kunde sie akzeptiert und kauft

	 FORMCHECKBOX 

	Interessenten zu Kunden werden lassen

	 FORMCHECKBOX 

	Einwände erkennen, akzeptieren und erfolgreich behandeln

	 FORMCHECKBOX 

	Erfolgreiches Follow-up und Weiterempfehlungen für mehr Geschäft erhalten


	Welches veränderte Verhalten würde Ihre Firma (Kollegen, Vorgesetzte) an Ihnen feststellen, wenn Sie Fortschritte in diesem Bereich erzielt haben?

	


	
	Positive Haltung

	 FORMCHECKBOX 

	In allen Situationen eine positive verkäuferische Haltung zeigen

	 FORMCHECKBOX 

	Begeistert sein und Begeisterung vermitteln

	 FORMCHECKBOX 

	Das Beste aus allen Möglichkeiten herausholen

	 FORMCHECKBOX 

	Neue Herausforderungen mit Entschiedenheit annehmen

	 FORMCHECKBOX 

	Auch bei Ablehnung eines Angebots positive Haltung bewahren


	Welches veränderte Verhalten würde Ihre Firma (Kollegen, Vorgesetzte) an Ihnen feststellen, wenn Sie Fortschritte in diesem Bereich erzielt haben?

	


	
	Zeit- und Gebietsmanagement

	 FORMCHECKBOX 

	Effektive Zeitnutzung

	 FORMCHECKBOX 

	Meine Aktivitäten zielorientiert steuern

	 FORMCHECKBOX 

	Richtige Balance zwischen bestehenden und neuen Kunden

	 FORMCHECKBOX 

	Effektive Reiseplanung


	Welches veränderte Verhalten würde Ihre Firma (Kollegen, Vorgesetzte) an Ihnen feststellen, wenn Sie Fortschritte in diesem Bereich erzielt haben?

	


	
	Verkaufsaktivitäten

	 FORMCHECKBOX 

	Meine Aktivitäten steigern um höheren Umsatz zu erzielen

	 FORMCHECKBOX 

	Fokussierung auf die Aktivitäten mit den besten Resultaten

	 FORMCHECKBOX 

	Aktivitätslevel und Salesperformance beständig hoch halten 

	 FORMCHECKBOX 

	Immer up to date auch in Administration und Sales Records

	 FORMCHECKBOX 

	Mehr Verkäufe bei Neukunden


	Welches veränderte Verhalten würde Ihre Firma (Kollegen, Vorgesetzte) an Ihnen feststellen, wenn Sie Fortschritte in diesem Bereich erzielt haben?

	


Wie würde sich ein Fortschritt in diesen Bereichen auf Ihren Verkaufserfolg auswirken? Besprechen Sie diese Frage ggf. Mit Ihrem Vorgesetzen
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